
 

Vertriebsmitarbeiter*in (w/m/d) in 

Vollzeit gesucht. Spüren Sie die Bewegung 

– seien Sie dabei! 

Das bringen Sie mit: 

• abgeschlossenes Studium der BWL, Pädagogik, 

Informatik oder vergleichbarer Abschluss 

• nachweisbare Erfahrung im Vertrieb 

erklärungswürdiger Produkte 

• Stärke im strategischen Denken, verbunden mit 

pragmatischem Handeln  

• sicherer Umgang mit den gängigen MS Office 

Anwendungen und erweiterte IT-Kenntnisse 

• sicheres Auftreten und Kommunikationsstärke 

• schnelle Auffassungsgabe und eine 

selbstständige und strukturierte Arbeitsweise 

• freundlicher und wertschätzender Umgang mit 

Mitarbeiter*innen, Kund*innen und anderen 

Ansprechpartner*innen 

Das erwartet Sie: 

• Möglichkeiten, sich selbst zu verwirklichen 

• Zeit, sich während der Arbeitszeit 

weiterzubilden 

• eine sehr wertschätzende Arbeitsatmosphäre 

• Option zum Home-Office  

• HVV-Profi-Card 

Sprechen Sie gerne mit uns darüber, was Ihnen im 

Job noch wichtig ist. 

Wir freuen uns auf Sie ☺ 

Kontakt: Bitte senden Sie Ihre 

Bewerbungsunterlagen mit Angabe zu Gehalt und 

frühestmöglichen Eintrittstermin an: 

Birgit Starsy 

E-Mail: starsy@bplusr.de 

b+r Bildung und Reisen GmbH 

Wendenstraße 23 

20097 Hamburg 

 

Immer mehr Unternehmen nutzen E-Learning. Von 

Onboardingprozessen, Pflichtschulungen, 

Weiterbildungen…bis hin zu Produktschulungen für 

Kund*innen. Wir, die b+r Bildung und Reisen GmbH, 

brauchen SIE. 

 

Wir sind ein Hamburger Unternehmen und seit 1984 am 

Markt. Seit mehr als 15 Jahren betreiben wir eigene 

Learning-Management-Systeme, welche ständig 

weiterentwickelt werden. Gleichzeitig konzipieren und 

gestalten wir digitale Lehr- und Lerninhalte. 

Wir unterstützen unsere Kund*innen mit Analyse, 

Beratung, Didaktik, Konzeption, Projektmanagement, 

grafischer Gestaltung, Programmierung und in der 

Bereitstellung von standardisierten technischen Lösungen 

im E-Learning-Bereich. 

 

Wir suchen ab sofort eine(n) Vertriebsmitarbeiter*in 
(w/m/d) in Vollzeit für unsere E-Learning-Produkte und E-

Learning-Leistungen. 

Zu den Aufgaben gehören: 

• Beratung der Interessenten zu unseren E-Learning-

Produkten 

• Erstellung und Kalkulation von E-Learning-Konzepten 

in Zusammenarbeit mit dem Team 

• Begleitung des Realisierungsprozesses 

• ständiger Austausch mit den Kund*innen 

• agiles Projektmanagement 

• Unterstützung als Schnittstelle zwischen Kund*innen 

und dem Realisierungsteam 

• Präsenz auf zielgruppenrelevanten Veranstaltungen 

• aktive Netzwerkarbeit, Kaltakquise   
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